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£ Perfil Académico 2@ Campo Laboral

Como Ingeniero Comercial, serds un visionario con: - Administrador y Gestor de tu Propio
Herramientas para el Desarrollo Empresarial: Emprendimiento: Construye tu propio camino
Con capacidad de emprendimiento y liderazgo. hacia el éxito.

- Consultor en Emprendimientos Privados:
Aporta tu visidon estratégica a proyectos
innovadores.

Andlisis y Creacion de Modelos: Optimizando ) Ase;or Te;:nldco en Pyr~ne5. Fac'c';.ta el
procesos de mercadeo en todo tipo de empresas y crecimiento de peguenas y medianas empresas.

actividades comerciales. - Gerente Comercial: Lidera equipos hacia el
logro de objetivos.
- Consultor en Formulacién y Elaboracién de

Generacion de Valor: Mediante el razonamiento
econdmico y la gestion comercial.

. . Proyectos: Transforma ideas en realidades
dm Centros de Practica exitosas.
- Gerente de Productos o de Marca: Construye y
@ Laboratorio de Simulacién de Negocios gestiona identidades fuertes.
@ Laboratorio de Creatividad e Innovacién - Gerente de Comercio Exterior: Navega las
@ Laboratorios de Informatica oportunidades globales.

- Cargos Logisticos: En la cadena de
abastecimiento, compras, transporte,
almacenamiento, embalaje, etc.

-------------------------------- - Ejecutivo de la Cadena de Abastecimiento:

. Optimiza procesos para el flujo eficiente de
3 7 AN OS productos.

- Gerente Financiero: Toma decisiones
De experiencia en educacion estratégicas para el éxito financiero.
""""""""""""""""" - Gestor de Procesos de Produccién y
z Operaciones:
TecnOIOQ Ia Impulsa la eficiencia y calidad en la produccion.
Laboratorios Modernos - Asesor Comercial: Contribuye al crecimiento de
................................ diversas empresas.

- Gestor Empresarial: Desarrolla estrategias para
DE CADA el crecimiento sostenible.

) " . - Especialista en Mercadeo: Crea campafas que
Estudiantes cuentan con su emprendimiento propio p y .
................................ cautiven a audiencias.

- Docente e Investigador: Comparte tu
UCATEC VI RTUAL conocimiento y contribuye al avance académico.
Plataforma Educativa



@ Beneficios

B Creacion y Administracion de tu
Propio Emprendimiento: Da vida a
tus suenos y sé tu propio jefe.

B Especializacion en Areas Clave:
Marketing, Finanzas y Elaboraciony

Gestion de Proyectos Empresariales.

m Direccion y Gestion en Sectores
Comerciales y Empresariales: Lidera

areas clave para el éxito empresarial.

B Asesoramiento a Empresas:
Contribuye al crecimiento de
diversos sectores.

B Gestion de Procesos Comerciales:

En instituciones publicas y privadas.

B Formulaciéon de Estrategias de
Mejora Comercial: Basadas en
estudios de mercado y criterios
técnicos.

MENCIONES
¢ IS
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Elaboracién y Gestién de

Proyectos Empresariales

+ LICENCIATURA

INGENIERIA COMERCIAL
PLAN DE ESTUDIOS

ler. SEMESTRE

ADMINISTRACION GENERAL

ALGEBRA SUPERIOR

INTRODUCCION A LA ECONOMIA
CONTABILIDAD |

INFORMATICA |

TECNICAS DE ESTUDIO E INVESTIGACION

3er. SEMESTRE

ADMINISTRACION Il
MATEMATICA FINANCIERA
ESTADISTICA
MICROECONOMIA 11
MARKETING |
CONTABILIDAD DE COSTOS |
INFORMATICA Il

5to. SEMESTRE

® PSICOLOGIA DEL CONSUMIDOR
® ECONOMIA MONETARIA Y BANCA
B ADMINISTRACION PUBLICA

® INVESTIGACION DE MERCADOS |
" FINANZAS Il

® PLANIFICACION ESTRATEGICA

™ ANALISIS E INTERPRETACION DE
ESTADOS FINANCIEROS

7mo. SEMESTRE

GERENCIA'Y TOMA DE DECISIONES
PRODUCCION I

BOLSA DE VALORES

INVESTIGACION DE OPERACIONES II
PROYECTOS Il

COMERCIO EXTERIOR I

SISTEMAS DE DISTRIBUCION Y VENTAS

2do. SEMESTRE

ADMINISTRACION II

ALGEBRA LINEAL Y MATRICIAL
DERECHO COMERCIAL Y TRIBUTARIO
CALCULO

MICROECONOMIA |

CONTABILIDAD Il

INFORMATICA II

4to. SEMESTRE

ADMINISTRACION DE RECURSOS
HUMANOS |

MARKETING Il
MACROECONOMIA

FINANZAS |

PRESUPUESTO Y CONTROL
PRESUPUESTARIO

DERECHO LABORAL
PUBLICIDAD

6to. SEMESTRE

COMERCIO EXTERIOR |
INVESTIGACION DE OPERACIONES |
ANALISIS Y DESARROLLO FINANCIERO
PROYECTOS |

PRODUCCION |

ECONOMETRIA

MARKETING DE SERVICIOS

8vo. SEMESTRE

LENGUAS ORIGINARIAS |

GESTION ESTRATEGICA DE EMPRESAS
SISTEMAS DE INFORMACION GERENCIAL |
SISTEMAS INFORMATICOS APLICADOS

A LA INGENIERIA COMERCIAL

PRACTICA EMPRESARIAL

SEMINARIO DE GRADO



Requisitos de Admision

Estudiantes Nacionales

Fotocopia Legalizada del Diploma de Bachiller.
Certificado de nacimiento original actual.
Fotocopia simple de cédula de identidad vigente.
4 fotografias 4 x 4 con fondo plomo.

Estudiantes Extranjeros

Fotocopia de Diploma Bachiller homologado
a Bolivia en la Direccidon Departamental de Educacion
DDE (ex-SEDUCA).

Certificado de Nacimiento legalizado por el pais de origen.

m Carnet de extranjero o fotocopia de pasaporte vigente.

Certificado de Nacimiento o fotocopia legalizada por:
- Ministerio de Relaciones Exteriores del pais de origen.

- Consulado de Bolivia en el pais de origen.

- Ministerio de Relaciones Exteriores de Bolivia (Cancilleria).

Convalidaciones

Certificados de notas originales emitidos por la
universidad de origen.

Programa analitico de cada asignatura a
convalidar, legalizado.

Plan de Estudios de la carrera cursada en la
universidad de origen.

m Historial Académico.
® Resolucion de funcionamiento de la carrera de

origen, en caso de ser una Universidad privada.
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